
Unterstützen Sie lhren eigenen Sportverein
MyPhone und Patricia Kaiser haben ein innovatives Support-Konzept ins Leben gerufen, mit dem
Sportvereine zukünftig richtig profitieren können: Das ,,Kaiser Friendship-Modell" bietet Sportver'
einen in österreich die Möglichkeit, regelmäßig und dauerhaft von Fans finanziell unterstützt zu
werden - und dabei müssen die Fans noch nicht einmal aktiv spenden...

enn es darum geht, seinen Lieblings-
verein zu unterstützen. fehlen den

Vereinen sowie den Fans oft die nötige Inf-
rastruktur, damit auch wirklich ein finanzi-
ell profitabler Support gewährleistet werden

kann. Oft gibt es zwar Fördermitgliedschaf-

ten, allerdings müssen die Fans teilweise

tief in die Tasche greifen, damit der Verein

wirkl ich effektiv unterstützt wird.

Die MyPhone Austria GmbH hat nun ge-

meinsam mit der ehemaligen Leistungs-

sportlerin und Trainerin Patricia Kaiser

ein attraktives Support-Modell für alle

Sportvereine in Osterreich entwickelt, bei

dem jeder Fan seinen Lieblingsverein ganz

einfach langfristig unterstützen kann. Denn

das Besondere an dem sportlichen und ver-

einsfreundlichen Konzept ist, dass die Fans

im Gegensatz zu den typischen Mitglied-
schaften nicht extra investieren müssen und

dennoch ihren Verein tatkräftie unterstüt-

zen.

D i e bra n d neu en Ka i ser-Tarife
von MyPhone

Das Support-Prinzip der Kaiser-Tarife ist

innovativ und effektiv zugleich: Fans müs-

sen nicht in eine teure Mitgliedschaft inves-
tieren, sondern lediglich zu den günstigen
Konditionen der Kaiser-Tarife von MyPho-
ne telefonieren. Jeden Monat werden au-

tomatisch 5 %o des Cesprächsumsatzes an

einen Verein der Wahl gespendet - welcher
Verein das ist, entscheidet natürlich der
Kunde selbst.

linA' ftttlt \'h,rttirtt (itrtlt,tlttltrlntttJt,t Gt't,litrir,itt,t,ttt \ltl'ltoq. ltt'itittGnthll
R.elrr' ['tttt:.tLt A,.i..r i.ir.r,,r,,ilr ].ttttt't:,'itt,rl.tin I't.iii.t|tt,|,1 lftü,1

Somit profitieren Sportvereine langfristig
vom Support ihrer Fans, deren Gesprächs-

umsätze über das Telekommunikationsun-

ternehmen MyPhone automatisch an den
jeweiligen Verein gespendet werden. Vor
allem für kleinere, regionale Vereine ist

dieses Modell eine attraktive Chance, um

einen stetigen Support zu realisieren.

Der SV Austria Salzburg, der seit Jahren

von MyPhone als Hauptsponsor unterstützt
wird, nutzt die Kaiser-Tarife bereits erfolg-
reich. Doch nicht nur Fußballvereine, son-

dern sämtliche andere Sportvereine unter-

schiedlichster Sportarten können von den

Kai se r-Tarifen profi tieren.

Und auch für die Fans lohnen sich die güns-

tigen Kaiser-Tarife, denn die Konditionen

können sich sehen lassen:

Kaiser Light: Wenigtelefonierer telefonie-

ren mit dem Tarif ,,Kaiser Light" schon ab

1,8 Cent/Min. ins österreichische Festnetz,

und das ohne Grundgebühr und ohne Min-
destvertragslaufzeit. Der ideale Tarif, um

die Kaiser-Tarife einfach mal auszuprobie-

ren.

Kaiser 50:50 PLUS EU: Wer viel in unter-

schiedliche Netze telefoniert, ist mit diesem

Tarif gut beraten, denn man erhält jeden

Monat 50 Freiminuten ins österreichische

Festnetz, 50 Freiminuten in alle österrei-
chischen Mobilfunknetze sowie 50 Freimi-
nuten in alle EU-Länder. Darüber hinaus

telefoniert man schon ab 1.8 Cent/Min. ins

österreich ische Festnetz.

Kaiser Family: Alle, die nicht nur günstig

telefonieren, sondern auch schnell im In-
ternet surfen wollen, entscheiden sich für
das Komplettpaket ,,Kaiser Family". Man

erhält einen eigenen Telefbnanschluss, eine

DSL-Flatrate und drei kostenlose E-Mail-
Adressen. Alle Tarife beinhalten einen

zusätzlichen Handy-Tarif, damit man auch

unterwegs günstig telefonieren kann.

r Friendship-Modell
www.My-Phone at
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Fans für die Kaiser-Tarife
gewinnen: Mit dem Kaiser
Friendship-Modell

Damit Sportvereine bestmöglich von den

MyPhone Kaiser-Tarifen profitieren kön-

nen, hat das Unternehmen gemeinsam

mit Patricia Kaiser das effiziente ..Kaiser

Friendsh ip-Modell" entw icke lt:

y' Sportvereine erhalten bei der MyPhone

Austria GmbH kostenlos einen Werbe-

aufsteller in Form einer lebensgroßen

Patricia Kaiser, der nicht nur gut aus-

sieht. sondern auch a[[e lnformationen
zu den Kaiser-Tarifen beinhaltet.

y' Die täuschend echte Patricia Kaiser aus

Pappe kann beispielsweise im Vereins-

heim oder im Stadion aufgestellt wer-

den, um Fans darauf aufmerksam zu

machen, dass sie mit Hilfe der Kaiser-

Tarife ihren Lieblingsverein unterstüt-

zen können.

y' Empfehlt nun der Verein die Kaiser-

Tarife bei seinen Fans, Freunden und

Familien, erhält er von jedem geworbe-

nen Kunden 5 % des monatlichen Ge-

sprächsumsatzes als Spende.

Beispielrechnung: So kann
jeder Verein profitieren

Ganz klar: Je mehr Fans eines Vereins die

günstigen Kaiser-Tarife nutzen, desto hö-

her ist die monatliche Spende für den Ver-

ein. Hierbei kann schnell ein regelmäßiger

Spendenbetrag entstehen, der sich richtig
lohnt:

Cewinnt ein Verein, bestehend aus durch-

schnittlich 50 Mitgliedern, lediglich seine

treuen Fans, Freunde und Familien fiir die

Kaiser-Tarife. sind schnell ca. 500 Haushal-

te geschaffen, die den Verein mit Hilfe der

Kaiser-Tarife unterstützen. Telefoniert je-

der davon lediglich für 20,- € im Monat, be-

trägt die Spende bereits 500,- € monatlich

fiir den Verein - Tendenz steigend, dennje
mehr Fans hinzukommen, umso höher wird
natürlich die monatliche Spende.

Und so geht's: Jetzt für das
Kaise r F ri endsh i p- M odel I
anmelden

Wer das Kaiser-Friendship-Modell aus-

probieren möchte, kommt in den Genuss

zahlreicher Vorteile, und das ohne organi-

satorischen Aufwand und ohne finanzielle

Investition. Wenn auch lhr Verein Interesse

an diesem innovativen Konzept hat, melden

Sie sich einfach online kostenlos für das

Kaiser Friendship-Modell an. Da die Nach-

frage bereits jetzt sehr hoch ist, sollten Sie

sich beeilen, denn die Vereine werden nach

den eingegangenen Anmeldungen mit den

kostenlosen Patricia Kaiser-Werbemitteln

versorgt.

Den Gratis-Aufsteller, der lhnen von My-
Phone zugeschickt wird, platzieren Sie ein-

fach an einer gut sichtbaren Stelle im Ver-

einsheim, in der Turnhalle oder im Stadion,
je nachdem, welche Möglichkeiten Sie in
Ihrem Verein haben. Machen Sie lhre Fans

auf das Kaiser Friendship-Modell aufmerk-

sam und profitieren Sie von einer langfris-
tigen Unterstützung, die lhnen Ihre Fans si-

cherlich gerne gewähren denn schließlich

haben nicht nur der Verein, sondern auch

die Fans einen großen Vorteil dadurch.

y' Holen 5ie sich Patricia Kaiser kostenlos
in lhr Vereinsheim.

y' Empfehlen Sie die attraktiven Kaiser-Tarife
bei Fans, Freunden und Familien.

y' Vonjedem geworbenen Kunden erhält
lhrVerein 5 o/o des monatlichen
Gesprächsumsatzes als Spende.
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